
Kosten

magere Renten

Gescheiterte Altersvorsorge

Höchstrechnungszins

Herzlich willkommen zum Riesterkongress 2022 
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echte Nettotarife

Herzlich willkommen zum Riesterkongress 2022 

Selbstbestimmung

smart

Be your own Vergütungsdesigner 

Verbraucherfreundlich

Mehrwert

Das Riesterportal

staatliche Förderung, die ankommt
Renditeturbo

höhere Renten

Möglichkeiten 

Keine Abschlusskosten 

Riester in neuem Gewand

Vertrauen in Beratung 

Unabhängig von Politik



Lachs, der gegen den Strom 
schwimmt…

Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Herzlich willkommen zum Riesterkongress 2022!



Riesterkongress 2022 –
So bleibt Riester ein Thema für Sie    
und Ihre Kunden

Herzlich willkommen 
bei der Nettowelt GmbH & Co. KG



Martin Ziems, Finanzen & Beziehungen
• Kaufmännischer Bereich
• Partnerkommunikation
•…

Karoline Viktoria Mielken, Marketing
• Social Media
• Vertriebsmultiplikation
• Werbung & Unternehmensauftritt
•…

Michael Scheerer, Vertrieb
• Schulungsbereich
• Vermittlerbetreuung
• Rechner
•…

Seit Oktober 2021



• Gründung im Jahr 2010
• Unternehmenssitz: Goslar
• Honorarvermittlung
• eingetragenes Inkassounternehmen
• 700 Vertriebspartner in Deutschland und Österreich
• mehr als 40.000 Verträge



Lachs, der gegen den Strom 
schwimmt…

Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt



813. Januar 2022 Michael Scheerer, Martin Ziems und Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Programm Riesterkongress Part I 

10:25-10:45 
Uhr Riesterstatement II: die Bayerische, Matthias Wulfers, Leiter Vertriebsdirektion Mitte 

09:15-09:35 
Uhr Riesterstatement I: ALH Gruppe, Jürgen Henzler, Leiter Dezentraler Vertrieb Leben

09:00-09:15 
Uhr Eröffnung und Allgemeines zur Riesterthematik, Karoline Viktoria Mielken, Geschäftsführerin Nettowelt

09:35-10:25 
Uhr

„Vorstellung nettoriester – die Lösung.
Was unterscheidet nettoriester von anderen Plattformen? Martin Ziems, Geschäftsführer Nettowelt

10:45-11:30 
Uhr

Vergütungsmodelle und Auswirkungen eines immer wieder diskutierten Provisionsdeckels, Prof. Dr. Matthias 
Beenken

11:30-11:50 
Uhr Riesterstatement III: Volkswohl Bund, Christina Müller, Hauptabteilung Marketing 



913. Januar 2022 Michael Scheerer, Martin Ziems und Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Programm Riesterkongress Part II

12:00-12:30 
Uhr

Hintergründe zur Riesterkalkulation aus Aktuarssicht – ein Einblick in die Kostensituation (Brutto vs. Netto),  
Dr. Herbert Schneidemann (Vorsitzender der DAV, Vorsitzender des Vorstandes die Bayerische)

11:50 Uhr Pause

12:30 – 13:00 
Uhr Schlusswort/Offene Fragen/Verabschiedung, Michael Scheerer, Geschäftsführer Nettowelt



1013. Januar 2022 Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Was wünschen sich unsere Kunden?



- so gelingt Riester

Die Nettowelt – wer wir sind

***Seit Januar 2022 rechenbar ***



1213. Januar 2022 Michael Scheerer, Martin Ziems und Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Programm Riesterkongress

10:25-10:45 
Uhr Riesterstatement II: die Bayerische, Matthias Wulfers, Leiter Vertriebsdirektion Mitte 

09:15-09:35 
Uhr Riesterstatement I: ALH Gruppe, Jürgen Henzler, Leiter Dezentraler Vertrieb Leben

09:00-09:15 
Uhr Eröffnung und Allgemeines zur Riesterthematik, Karoline Viktoria Mielken, Geschäftsführerin Nettowelt

09:35-10:25 
Uhr

„Vorstellung nettoriester – die Lösung.
Was unterscheidet nettoriester von anderen Plattformen? Martin Ziems, Geschäftsführer Nettowelt

10:45-11:30 
Uhr

Vergütungsmodelle und Auswirkungen eines immer wieder diskutierten Provisionsdeckels, Prof. Dr. Matthias 
Beenken



Riestern mit der 
Alte Leipziger

Nettowelt, Januar 2022



• Gegründet 1830

• Lange Tradition und Erfahrung

• Rechtsform: Versicherungsverein auf Gegenseitigkeit

• Unabhängige Gesellschaft

• Siebtgrößter Lebensversicherer in Deutschland

• Mit 2,8 Mrd. € gebuchten Bruttobeiträgen in 2020 zweitgrößter VVaG in Deutschland

• Bedeutender Versicherer für bAV, BU und fondsgebundene Versicherungen

• Einer der TOP bAV-Anbieter in Deutschland mit 643 Mio. € Bestand (lfd. Beitrag in 2020)

• Beliebtester BU-Anbieter (bestätigt von AssCompact)

• Beliebtester FRV-Anbieter (bestätigt von AssCompact)

14

Die Alte Leipziger Leben stellt sich vor
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Alte Leipziger Leben / Jürgen Henzler / Riestern mit der AL / Januar 202215

20 Jahre Erfolge mit Riester



Alte Leipziger Leben / Jürgen Henzler / Riestern mit der AL / Januar 202216

Eine gute Kombi: AL und Nettotarife

• Einführung „echte“ Nettotarife 2006

• Mittlerweile auf komplette Produktpalette ausgeweitet

• „echter“ Nettotarif – nicht für Direktgeschäft 

• Gute Gründe für Nettotarife

• Ansprache ALLER Vermittler

• Kostengünstig

• Transparenz



Aktienstrategien - Regionen

Warum  Riester?

Kapital „verfügbar“

Frei vererbbar

i.d.R. keine Beiträge zur 
KVdR

Zulagen und steuerliche 
Förderung

Hartz-IV-sicher

17 Alte Leipziger Leben / Jürgen Henzler / Riestern mit der AL / Januar 2022



Riester 2022

Transparente
Kostenstruktur
• Ausschließlich 

guthabenabhängige Kosten

Alte Leipziger Leben / Jürgen Henzler / Riestern mit der AL / Januar 202218

Vorteile Honorartarif bei der Alte Leipziger

Höhere 
Ablaufleistung
• Fast 16 % mehr 

Ablaufleistung / Rente 
als im Einzeltarif



Auftakt 2022

Riester auch in 2022 - Transparenter Honorartarif 

19

Klassik Fondsanteil 

ALfonds Riester HFR50  0,24 %

Kosten ausschließlich vom 
Guthaben 

0,60 %

Laufende Kosten* 

*vom Vertragsguthaben ohne Fondskosten 



Auftakt 2022

Honorarberatung – klar geregelt am Beispiel „nettoriester“  

20

Registrieren unter:   
www.nettoriester.de

Vergütungsmodell hinterlegen    

Digitale Anbindung an nettoriester

Umfassende Information zum 
Service 

http://www.nettoriester.de/


Alte Leipziger Leben / Jürgen Henzler / Riestern mit der AL / Januar 202221

Warum Riester jetzt mit der Alte Leipziger?

1 Günstige Kostenstruktur

• Durch Nettotarif

• Transparent

• Höhere Investition in freie 
Fondsauswahl

Freie Fondsauswahl

• Kostengünstige ETFs

• Kostengünstige Instis

• Nachhaltige Fonds

• Grüner Wertsicherungsfonds

2

3 Grüner Wertsicherungsfonds

• Auf Nachhaltigkeit umgestellt

• Jeden Monat voll in freie Fonds 
investiert

• Sicherungsmechanismus 80%

Kunden App

• Aktueller Stand auf einen Blick

• Zuzahlungen möglich

• Erweiterbar um „Fremdverträge“

4

Vier Faktoren 
für die Rente



Gerne überlassen wir Ihnen diese Präsentation zu Informationszwecken. Bitte beachten Sie aber, dass die darin enthaltenen Informationen 

allgemeiner Natur sind und eine Beratung im konkreten Einzelfall nicht ersetzen können. 

Diese Unterlage haben wir nach bestem Wissen erstellt und die Inhalte sorgfältig erarbeitet. Gleichwohl kann man Fehler nie ganz ausschließen. 

Bitte haben Sie deshalb Verständnis dafür, dass wir keine Garantie und Haftung für die Aktualität, Richtigkeit und Vollständigkeit übernehmen. 

Infolgedessen haften wir nicht für direkte, indirekte, zufällige oder besondere Schäden, die Ihnen oder Dritten entstehen. Der Haftungsausschluss 

gilt nicht für vorsätzliches oder grob fahrlässiges Handeln oder bei Nichtvorhandensein zugesicherter Eigenschaften.

In die Zukunft gerichtete Aussagen sind naturgemäß mit Ungewissheiten verbunden. Deshalb können die tatsächlichen Ergebnisse von diesen 

abweichen. Eine Verpflichtung zur Aktualisierung von Zukunftsaussagen wird nicht übernommen. 

Bei Kapitalanlage-Produkten gilt zusätzlich: Die Präsentation stellt keine Anlageberatung dar und sollte auch nicht als Grundlage für eine 

Anlageentscheidung dienen. Aus den gegebenenfalls dargestellten Wertentwicklungen der Vergangenheit können keine Rückschlüsse auf 

zukünftige Wertsteigerungen gezogen werden. 

Unsere Marken und Logos sind international markenrechtlich geschützt. Es ist nicht gestattet, diese Marken und Logos ohne unsere vorherige 

schriftliche Zustimmung zu nutzen. 

Inhalt, Darstellung und Struktur dieser Unterlage sind urheberrechtlich geschützt und eine Nutzung, Verwendung, Reproduktion oder Weitergabe 

an Dritte – ganz oder teilweise – ist nur mit unserer ausdrücklichen vorherigen schriftlichen Zustimmung zulässig. Alle Rechte sind vorbehalten.

© ALH Gruppe

Rechtliche Hinweise

Alte Leipziger Leben / Jürgen Henzler / Riestern mit der AL / Januar 202222



2313. Januar 2022 Michael Scheerer, Martin Ziems und Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Programm Riesterkongress

10:25-10:45 
Uhr Riesterstatement II: die Bayerische, Matthias Wulfers, Leiter Vertriebsdirektion Mitte 

09:15-09:35 
Uhr Riesterstatement I: ALH Gruppe, Jürgen Henzler, Leiter Dezentraler Vertrieb Leben

09:00-09:15 
Uhr Eröffnung und Allgemeines zur Riesterthematik, Karoline Viktoria Mielken, Geschäftsführerin Nettowelt

09:35-10:25 
Uhr

„Vorstellung nettoriester – die Lösung.
Was unterscheidet nettoriester von anderen Plattformen? Martin Ziems, Geschäftsführer Nettowelt

10:45-11:30 
Uhr

Vergütungsmodelle und Auswirkungen eines immer wieder diskutierten Provisionsdeckels, Prof. Dr. Matthias 
Beenken



2413. Januar 2022 Martin Ziems | Nettowelt

Was wünschen sich unsere Kunden?



2513. Januar 2022 Martin Ziems | Nettowelt

Kundin 20 Jahre, 
alleinerziehend,  30.000 

EUR Jahresbrutto, 1 
Kind 

Förderquote 
bis 

Rentenbeginn 
28,39%

Kunde 45 Jahre, Single, 
45.000 EUR 
Jahresbrutto

Förderquote 
bis 

Rentenbeginn 
33,70%

Ehepaar, 40 und 35 
Jahre, 60.000 EUR und 

18.000 EUR 
Jahresbrutto

Förderquote* 
bis 

Rentenbeginn 
31,21%

Ehepaar, 40 und 35 
Jahre, 60.000 EUR 

Jahresbrutto, 2 Kinder 

( nach 2008)

Förderquote* 
bis 

Rentenbeginn 
31,60%

*Haushalt

Ist die Zielgruppe überhaupt gegeben?



2613. Januar 2022

Marie

Demographie

▪ 24 Jahre

▪ Studiert Wirtschaftspsychologie im Master

▪ Single

▪ Lebt alleine zur Miete in einer Einzimmer-Wohnung im 

Stadtzentrum

▪ Einkommen €12.000 im Jahr (Werkstudentenstelle bei 

Infineon)

Vertragsdetails:

• Eine Grundzulage

• Keine Kinderzulage

• Zulagenoptimierter Beitrag -> 25,42 €

• Freie Fonds: 100% iShares EURO STOXX UCITS ETF

• Vertragsbeginn: 01.10.2021

• Einmalige Zuzahlung zu Vertragsbeginn:  228,78 €

• Berufseinsteiger Bonus

• Rentenbeginn mit 67

Summe bis Rentenbeginn:

Eigenbeitrag gesamt: 12.916,68 €

Zulage gesamt: 7.725,00 €

Gesamteinzahlung: 20.641,68 €

Zus. Steuerersparnis: 0,00 €

Nettoaufwand: 12.916,68 €

Ablaufleistung 0% Brutto-W.entw.: 21.146,76 € 

Martin Ziems | Nettowelt

Worst case



2713. Januar 2022

Marie

Martin Ziems I Nettowelt

Demographie

▪ 24 Jahre

▪ Studiert Wirtschaftspsychologie im Master

▪ Single, vier Kinder (seit 2019) Einkommen €12.000 im 

Jahr (Werkstudentenstelle bei Infineon)

Vertragsdetails:

• Eine Grundzulage

• Viermal Kinderzulage – 20 Jahre Berücksichtigungszeitraum

• Steueroptimierter Beitrag -> 60,42 €

• Freie Fonds: 100% iShares EURO STOXX UCITS ETF

• Vertragsbeginn: 01.10.2021

• Einmalige Zuzahlung zu Vertragsbeginn:  604,20 €

• Berufseinsteiger Bonus

• Rentenbeginn mit 67

Summe bis Rentenbeginn:

Eigenbeitrag gesamt: 31.901,76 €

Zulage gesamt: 31.725,00 €

Sparleistung: 63.626,76 €

Zus. Steuerersparnis: 0,00 €

Nettoaufwand: 31.901,76 €

Ablaufleistung 5% Brutto-W.entw.: 154.132,00 €

Best case



2813. Januar 2022

Ausgangslage

Martin Ziems | Nettowelt

Verträge Lfd. Beitrag für ein Jahr Einmalbeitrag

Anzahl in Tsd.
Veränderung ggü. 

Vorjahr
in Mio. EUR

Veränderung ggü. 

Vorjahr
in Mio. EUR

Veränderung ggü. 

Vorjahr

2011 946 -3,6% 830 1,5% 1.360 -4,2%

2012 610 -35,5% 643 -22,5% 1.449 6,5%

2013 453 -25,8% 547 -15,0% 1.470 1,5%

2014 464 2,4% 560 2,3% 1.292 -12,1%

2015 373 -19,6% 502 -10,2% 1.374 6,3%

2016 346 -7,2% 499 -0,6% 1.414 2,9%

2017 284 -17,9% 448 -10,3% 1.380 -2,4%

2018 299 5,5% 462 3,2% 1.527 10,7%

2019 293 -2,1% 477 3,2% 1.642 7,5%

2020 277 -5,5% 449 -5,9% 1.606 -2,2%

Riester-Renten: Beiträge und Verträge Neugeschäft

Quelle: https://www.gdv.de/de/zahlen-und-fakten/versicherungsbereiche/riester--und-basisrenten-24046#RiesterNeugeschaeft

https://www.gdv.de/de/zahlen-und-fakten/versicherungsbereiche/riester--und-basisrenten-24046#RiesterNeugeschaeft


2913. Januar 2022 Martin Ziems | Nettowelt

Obwohl Riester mit mehr als 16 Millionen
abgeschlossenen Verträgen das Erfolgsmodell
in der privaten Altersvorsorge ist, wird ein
Großteil der Versicherer „Riester“ komplett
einstellen. Nur wenige Versicherer bleiben mit
einem Angebot am Markt. Kalkulatorisch
macht für einen Anbieter wohl nur ein
Nettoprodukt Sinn.

Nettowelt

Die 
Bayerische

Volkswohl 
Bund

…

Alte 
Leipziger



Riester 
Bruttowelt

VR müsste 
Courtagehöhe, 

Laufzeitmaximierung 
& Stornohaftungszeit 

anpassen

Vermittler

Kunde

Problem:

- Höchstrechnungszins 0,25%, 

Kosten und gleichzeitige 

Beitragsgarantieerfüllung





Riester 
Nettowelt

VR

Vermittler 
legt 

Vergütung 
fest

Kunde

Nettowelt 
(Services für 
Abwicklung)

Echter Nettotarif:

- Keine Abschlusskosten

- Reduzierte oder gar keine (!) 

Verwaltungskosten

- Reduzierte 

Kapitalanlagekosten

Wettbewerbsvorteil für 

Vermittler: Kunde erhält 

Zugang zu Nettotarifen



3313. Januar 2022

Welche Vorteile hat Riester als Nettoprodukt für den Kunden?

Martin Ziems | Nettowelt

Keine für die 
Vermittlung 
kalkulierten 

Abschlusskosten
Geringe 

Verwaltungskosten

Hohe Rückkaufs-
/Übertragungswerte ab 

Beginn

Höhere Ablaufleistung durch 
wesentlich günstigere 

Gesamtkosten

Totale 
Transparenz

Stärkung des 
Vertrauens in 

Altersvorsorge 
(Beratungs-
kompetenz)



3413. Januar 2022

Welche Vorteile hat Riester als Nettoprodukt für den Vermittler?

Martin Ziems | Nettowelt

Verdiente 
Vergütung (bei 
Einmalzahlung)

Geringe Haftzeiten (bei 
Nutzung des 

FactoringKonzeptes)

Neue Verkaufsstory im 
Sinnes des 

Verbraucherschutzes

Vergütungshöhen unabhängig 
von Politik und Gesellschaften

Erweiterung des 
Geschäftsmodells

Zukunftsfähig 
aufgrund der Nutzung 

unterschiedlicher 
Vergütungsmodelle



3513. Januar 2022

Honorar? …zahlt kein Kunde, oder doch?

Martin Ziems | Nettowelt

▪ Auszug aus der Studie der INNOFACT AG aus August 2019 unter 1000 Bundesbürgern zwischen 18 und 65 Jahre:

▪ …73,7 Prozent der Befragten hätten vor der Umfrage noch nie etwas von Nettoversicherungen gehört. Nach einer kurzen 
Erläuterung zu Nettoversicherungen hätten knapp 77 Prozent der Befragten angegeben, dass eine derartige Versicherung 
für sie interessant sei.



3613. Januar 2022

• Honorarberatung

• Honorarvermittlung

Welche alternativen Vergütungssysteme gibt es?



3713. Januar 2022

Courtage vs. Individuelle Vergütung (Nettotarife)

Martin Ziems | Nettowelt

Courtage

Legt VM mit dem VR zu 
Beginn der 

Zusammenarbeit fest 
(Courtagevereinbarung)

Umsatzsteuerfrei

Honorarvermittlung 
(echte Nettotarife)

Individuell von Fall zu 
Fall Umsatzsteuerfrei



3813. Januar 2022

Vermittlungsvereinbarung Riester

Martin Ziems | Nettowelt

▪ Eine Seite

▪ Zugang stark vereinfacht



3913. Januar 2022

Nettoriester.de

Martin Ziems | Nettowelt

“Riester” als Nettotarif erfolgreich im Markt platzieren

Der Vermittlermarkt benötigt sehr gute Riester-Tarife -
zusätzlich aber stimmige Parameter und auch weitere
Unterstützung beim Verkauf und der Vergütungsabwicklung.



4013. Januar 2022

- Alte Leipziger
- Volkswohl Bund
- Die Bayerische
- …

Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Kostenloser Service für 
Vermittler



4113. Januar 2022

• Der Versicherer stellt eine marktfähiges Riester Produkt als Nettoprodukt zur 
Verfügung

Was macht der Versicherer?



4213. Januar 2022

• Unterstützung des Verkaufsprozesses
• Bereitstellung einer Abwicklungsplattform, die alle für den Verkauf von 

„Nettoriester“ benötigten Dokumente zur Verfügung stellt.
• Honorarabwicklung
• Bereitstellung des nettowelt-Factoringkonzeptes
• Laufende Betreuung der Vermittler gemeinsam mit dem Maklerbetreuer der 

Versicherungsgesellschaft

Was macht nettowelt?
Kostenloser Service für 

Vermittler



4313. Januar 2022

Zusammenfassung Nettoriester.de

Martin Ziems | Nettowelt

• Zugang zu Riester
• Flexibilität
• Transparenz
• Hohe Wertguthaben ab 

Beginn
• Kostenersparnis

Vorteile für 
Kunden:

• Vergütungshöhe unabhängig 
von Politik/Gesellschaften

• Verdiente Vergütung (auch 
im Falle eines Stornos)

• Neue Story im Sinne des 
Verbraucherschutzes

Vorteile für 
Vermittler:

WIN-WIN für ALLE!



4413. Januar 2022 Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

nettoriester -
Anmeldung 
(nettowelt.de
)

nettoriester
-
Anmeldung 
(nettowelt.
de)

https://www.nettowelt.de/nettoriester/riesterreg.html
https://www.nettowelt.de/nettoriester/riesterreg.html
https://www.nettowelt.de/nettoriester/riesterlogin.html


Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Anmeldeprozess:
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Wir freuen uns auf die 
Zusammenarbeit mit 
Ihnen!

www.riesterkongress.de



4713. Januar 2022 Michael Scheerer, Martin Ziems und Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Programm Riesterkongress

10:25-10:45 
Uhr Riesterstatement II: die Bayerische, Matthias Wulfers, Leiter Vertriebsdirektion Mitte 

09:15-09:35 
Uhr Riesterstatement I: ALH Gruppe, Jürgen Henzler, Leiter Dezentraler Vertrieb Leben

09:00-09:15 
Uhr Eröffnung und Allgemeines zur Riesterthematik, Karoline Viktoria Mielken, Geschäftsführerin Nettowelt

09:35-10:25 
Uhr

„Vorstellung nettoriester – die Lösung.
Was unterscheidet nettoriester von anderen Plattformen? Martin Ziems, Geschäftsführer Nettowelt

10:45-11:30 
Uhr

Vergütungsmodelle und Auswirkungen eines immer wieder diskutierten Provisionsdeckels, Prof. Dr. Matthias 
Beenken



Die Plusrente Riester 

–

Vorsorge mit Cash Back



4913. Januar 2022 Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022

Worauf konzentriere ich mich heute?

• 20 Minuten -> einfach schneller sprechen?

• Tarifdetails lieber in Ruhe nachlesen!

• Sehr kundenfreundlich -> Alle 6-Riester-Fragen plus Besserungsoption positiv erfüllt

Was wir uns anschauen:

• Was spricht (insb. kostenseitig) explizit für Tarif der Bayerischen?

• Wie sparen Ihre Kunden effektiv 70,-€ im Monat statt 50,-€ im Monat, ohne Zulagen 

einzurechnen?

• Was ist die Sale-Story, die die Sparkasse vor Ort nicht spielen kann?
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Der Tarif in Kürze

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022

• 3-Topf-Hybrid

• die Bayerische mit einer der höchsten Verzinsungen am Markt

• Sehr günstige Kostenstruktur

• Keine Stückkosten

• Keine Verwaltungskosten

• 100% der Kickbacks aus Fonds gehen an Kunden

• 0,25% Abschlusskosten

• Kosten auf Guthaben sinken prozentual mit steigendem Guthaben

• Vergleichen Sie Ihre bevorzugten Tarife beim Thema Kosten!



5113. Januar 2022 Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022

2x Zuschüsse für die Altersvorsorge



5213. Januar 2022

Deutschlands Onlinehandel auf der Überholspur

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022

Quelle: https://www.bevh.org/fileadmin/content/05_presse/Pressemitteilungen_2020/Onlinehandel_Finale.jpg

Umsatz im Jahr 2015 bei knapp 47 Mrd EUR

Umsatz im Jahr 2020 deutlich über 75 Mrd EUR

https://www.bevh.org/fileadmin/content/05_presse/Pressemitteilungen_2020/Onlinehandel_Finale.jpg
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Die Idee der plusrente Riester

der Preis ist gleich

Sie bekommen die Ware direkt

Affiliate Provision 

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022



5413. Januar 2022

Über 1.200 Onlineshops auf plusrente.de

Stand: 10.2021

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022

Jeder Shop ist eine Verkaufschance !!!
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Der Weg zur plusrente Riester

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022

Beratung Vertrag abschließen Login auf plusrente.de
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Wer clever ist spart mit der plusrente Riester

... wie man aus einem 50 EUR – Vertrag ohne

Mehraufwand einen Vertrag mit 70,16 EUR macht!

Mit der pluskarte 

1% Cashback auf 

jeden Einkauf

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022
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▪ Große und wachsende Zielgruppe 

▪ erfolgreiche Salesstory

▪ Cashback erhöht Rendite

▪ 100% Beitragsgarantie zum Rentenbeginn -

auch auf Cashback

Zusammenfassung Ihrer Vorteile



Der innovative Weg zu Vorsorge-

und 

Vermögensaufbau.

Die



Backup Folien
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Plusrente Gutschein

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022
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Das plusrente Portal

Produktsuche

Übersicht persönlicher Bereich

Cashback-Uhr

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022
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Tarifdetails

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022
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Kosten in EUR pro Jahr - Tabelle

Matthias Wulfers | plusrente Riester 2022

Jahr 40 EUR 50 EUR 100 EUR

1 4,17 5,25 10,41

5 35,66 42,76 77,62

10 82,43 98,70 129,17

20 167,33 201,05 278,31

Abschlusskosten 0,25%

Kosten auf Fondsguthaben

Kosten auf Deckungskapital

Guthaben

bis 10.000 EUR: 1,32%

bis 25.000 EUR: 0,96%

bis 50.000 EUR: 0,72%

bis 75.000 EUR: 0,48%

ab  75.000 EUR: 0,24%

Stückkosten keine
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Programm Riesterkongress

10:25-10:45 
Uhr Riesterstatement II: die Bayerische, Matthias Wulfers, Leiter Vertriebsdirektion Mitte 

09:15-09:35 
Uhr Riesterstatement I: ALH Gruppe, Jürgen Henzler, Leiter Dezentraler Vertrieb Leben

09:00-09:15 
Uhr Eröffnung und Allgemeines zur Riesterthematik, Karoline Viktoria Mielken, Geschäftsführerin Nettowelt

09:35-10:25 
Uhr

„Vorstellung nettoriester – die Lösung.
Was unterscheidet nettoriester von anderen Plattformen? Martin Ziems, Geschäftsführer Nettowelt

10:45-11:30 
Uhr

Vergütungsmodelle und Auswirkungen eines immer wieder diskutierten Provisionsdeckels, Prof. Dr. Matthias 
Beenken
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Vergütungsmodelle und Auswirkungen eines 

immer wieder diskutierten Provisionsdeckels

Riesterkongress 2022

12.1.2022

Prof. Dr. Matthias Beenken

Fachhochschule Dortmund
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• Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb

• Vergütungsregulierung

• Chancen eines Nettovertriebs

Themen
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• Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb

• Vergütungsregulierung

• Chancen eines Nettovertriebs

Themen
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• Koalitionsvertrag SPD, Bündnis 90/Die Grünen, FDP

Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb
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• Altersvorsorge

• Stabilisierung der GRV

• Rentenniveau mind. 48%

• Keine Anhebung Rentenalter

• Beitragssatz während der Legislatur max. 20%

• Nachholfaktor Rentenanpassung ab 2022 wieder 

aktivieren

• Demografiesicherheit?

Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb
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• Altersvorsorge

• Ergänzung um Kapitaldeckungselement

• Von der Deutschen Rentenversicherung 

verwalteter Fonds

• 10 Mrd. Euro Startkapital

• Entspricht 1 Euro pro Monat und Rentner

• Zum Vergleich: Aktuelle Nachhaltigkeitsrücklage 

GRV 37,9 Mrd. Euro (1,57 Monatsausgaben –

Stand November 2021)

Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb

https://www.deutsche-rentenversicherung.de/DRV/DE/Experten/Zahlen-und-Fakten/Kennzahlen-zur-

Finanzentwicklung/kennzahlen-zur-finanzentwicklung_node.html
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• Altersvorsorge

• Stärkung der bAV

• Öffnung für renditeträchtigere Anlagen

• Versicherungspflicht mit Op out-Möglichkeit für 

Selbstständige

• Forcierung des Sozialpartner-Modells

• Bisher gescheitert an den Gewerkschaften

Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb
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• Altersvorsorge

• Grundlegende Reform der privaten Altersvorsorge

• Prüfung der Einführung eines öffentlich 

verwalteten Fonds

• Abschaffung der bisherigen Riesterförderung

• Bestandsschutz für Riestersparer

• Prüfung der gesetzlichen Anerkennung neuer 

pAV-Produkte mit renditeträchtigeren Anlagen 

sowie besonderen Anreizen für Geringverdiener

• Reformvorschläge Riester wurden ignoriert

• Prüfaufträge bedeuten noch nicht, dass es 

umsetzbare Pläne gibt!

Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb
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• Altersvorsorge

• Probleme der privatwirtschaftlichen, kapitalgedeckten 

Altersvorsorge

• Niedrigzins legt Kostenwirkung offen

• Altbestände Garantieversicherungen 

• Unübersichtliche Produktvielfalt

• Vertrauensverlust durch Runoffs

• Hohe Vertriebskosten nicht nur durch Vermittler 

selbst, sondern durch Vertriebsketten

Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb
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• Vermittlerregulierung

• Kein Provisionsverbot, kein Provisionsdeckel

• Keine allgemeine Vermittleraufsicht der BaFin 

• Vorerst „Entwarnung“ – aber damit dürften diese 

Themen nicht endgültig erledigt sein

Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb
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• Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb

• Vergütungsregulierung

• Chancen eines Nettovertriebs

Themen
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• Provision als Leitvergütung

• Orientierung an § 87 ff. HGB

• Erfolgsabhängige Vergütung

• Umsatzabhängige Vergütung

• Versicherer als Vergütungsschuldner

• Einkalkuliert in Versicherungsprämie

• Maklercourtage orientiert sich an der Provision der Vertreter

Vergütungsregulierung
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• Provision in der Lebensversicherung

• Kalkulation der LV ist streng gesetzlich

reglementiert

• „Bei gleichen Voraussetzungen dürfen

Prämien und Leistungen nur nach gleichen

Grundsätzen bemessen werden.“ 

(§ 138 Abs. 2 VAG)

• LV ist (neben dem Buchhandel) einzige Branche, bei der eine 

„Preisbindung zweiter Hand“ erlaubt und notwendig ist, um die 

Gleichbehandlung sicherzustellen

• Keine Freiheit der Verhandlung über die Prämienhöhe

• Weder direkte noch indirekte (Provisionsabgabe) Preis-

differenzierung möglich

Vergütungsregulierung
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• Provision in der Lebensversicherung

• Konsequenzen für Kunden und Vermittler:

• LV Prämienzusammensetzung wenig

transparent für Kunden

• Keine Verhandlungsmöglichkeit Kunden über

Vergütung für Beratung und Vermittlung

• Geringer Anreiz für den Vermittler, überdurchschnittliche 

Beratungsqualität zu liefern

• Dafür hoher Anreiz für den Vermittler zum

• Abschluss

• mit möglichst hohen Summen

Vergütungsregulierung
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• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• Bis 2008: Maximal zulässige Provision 40 Promille der 

Beitragssumme (Rundschreiben VerBAV 5/95, S. 366 f)

• Aufgehoben durch BaFin am 22.2.2008:

„Durch das neue VVG i.V.m. der Info-VO sind die 

Lebensversicherer nunmehr verpflichtet, detaillierte Angaben zur 

Versicherungsleistung, den Beiträgen und den Vertriebs- und 

Abschlusskosten gegenüber dem Versicherungsnehmer zu 

machen, so dass eine höhere Transparenz und 

Vergleichbarkeit der vielfältigen Produkte untereinander 

gewährleistet wird. (...)“

Vergütungsregulierung
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• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• 1.4.2012 Einführung einer gesetzlichen Stornohaftung über 5 

Jahre (§ 49 VAG)

• Ziel:

• Vermittlervergütung gleichlaufend mit der Rückkaufswert-

Berechnung in der LV (§ 169 Abs. 3, 5 VVG)

• Verteilung Abschluss- und Vertriebskosten auf die ersten 

5 Vertragsjahre

• Unwirksamkeit einer Vereinbarung zum Abzug ungetilgter 

Abschluss- und Vertriebskosten

Vergütungsregulierung



83
Riesterkongress 12.1.2022

• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• LVRG 2015 Ziel „Druck auf die Abschlusskosten“ zu erzeugen

• Ansatzpunkt: Senkung des Zillmersatzes von 40 auf 25 Promille

• Wirkung: 

• Verteuerung einer hohen bevorschussten Provision

• Gefährdung Wettbewerbsposition wegen steigender Prämien

• Umsetzung:

• Teilweise Senkung der AP, teilweise mit Ausgleich höherer 

laufender Courtagen, teilweise >5 Jahre Stornohaftung

• Einführung von Laufzeitfaktoren v.a. bei Kurzläufern zur 

Senkung der courtagepflichtigen Beitragssumme

Vergütungsregulierung
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• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• Entwicklung der durchschnittlichen AP (Provisionsstudien Beenken 

2011, Beenken/Radtke 2015, 2017): 

• Allerdings fehlen hier:

• Sonstige Vergütungselemente (z.B. Abschlussfolgeprovision)

• Super-Courtagen der Pools und Vertriebe

Vergütungsregulierung

Vertriebsweg 2011 2015 2017

AO 26,2‰ 26,6‰ 25,1‰

Makler 39,3‰ 39,4‰ 32,1%

Mehrfachvertreter 34,6‰ 36,2‰ 30,7‰
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• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• 2018 BMF Bericht an den Finanzausschuss des Deutschen 

Bundestags „Evaluierung des Lebensversicherungsreform-

gesetzes“, Kernaussagen:

• Einkalkulierte Kosten in LV -10%

• Vermittlervergütungen -5%, diese machen >2/3 der 

Abschlusskosten aus

• Gewicht der AP von 75% auf 65% gesunken zugunsten v.a. 

aufgeschobener Vermittlungserfolgsvergütung

• „Trotz erster Erfolge bei der Senkung der Abschluss- und 

Vertriebskosten sind weitere Anstrengungen der 

Lebensversicherer erforderlich, die Kosten zu senken.“

Vergütungsregulierung
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• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• 2018 Umsetzung der IDD in deutsches Recht

• „Die Mitgliedstaaten stellen sicher, dass 

Versicherungsvertreiber nicht in einer Weise vergütet werden 

oder die Leistung ihrer Angestellten nicht in einer Weise 

vergüten oder bewerten, die mit ihrer Pflicht, im 

bestmöglichen Interesse ihrer Kunden zu handeln, 

kollidiert.“

• Umgesetzt in § 48a VAG für Versicherer sowie in § 14 Abs. 2 

VersVermV für Vermittler

• Spezielle Vorgaben für Versicherungsanlageprodukte, insb. 

darf sich eine Provision „nicht nachteilig auf die Qualität der 

entsprechenden Dienstleistung für den Kunden“ auswirken.

Vergütungsregulierung
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• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• 2019 BMF Referentenentwurf eines Provisionsdeckelgesetzes LV

• AP max. 25‰ ohne/40‰ mit qualitativen Nebenbedingungen

• Begrenzung der Beitragssumme auf 35 Jahre

• Verhinderung Umgehung durch Dienstleistungsvergütungen

• Variable Abzinsung laufender Provisionen

• Qualitative Nebenbedingungen

• Anzahl der Beschwerden

• Stornoquote

• Nichteinhaltung von gesetzlichen Vorgaben 

• Empirisch nachzuweisende Beratungsqualität

Vergütungsregulierung
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• Regulierung der Provision in der Lebensversicherung

• 2019 BMF Referentenentwurf eines Provisionsdeckelgesetzes LV

• In alter Koalition verhindert von CDU/CSU

• Umgesetzt nur Provisionsdeckel für Restschuldversicherungen 

zum 1.7.2022

Vergütungsregulierung
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• Verbesserung der Möglichkeiten des Honorarvertriebs

Vergütungsregulierung

Beenken/Schradin 2021, https://ivk.uni-koeln.de/sites/versicherung_institut/documents/Mitteilungen/Institutsmitteilung_1_2021_final.pdf 
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• Verbesserung der Möglichkeiten des Honorarvertriebs

• Untersuchungsergebnisse FH Dortmund/IVK Köln:

• 23 Versicherer mit Nettotarif-Angebot und/oder Durchleitungs-

Angebot für Versicherungsberater, davon 13 Lebensversicherer

• Kumulierter Marktanteil 46%

• Neugeschäftsanteil Nettotarife in LV 6,3‰

• Verdoppelung gegenüber 2016 auf niedrigem Niveau

Vergütungsregulierung
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• Sonstige Regulierung

• Nachhaltigkeit

• Transparenzverordnung seit 10.3.2021 

umzusetzen

• Erweiterung der Eignungsprüfung für 

Versicherungsanlageprodukte 

spätestens ab 2.8.2022 umzusetzen

• Mehraufwand im Interesse „der guten Sache“

Vergütungsregulierung



92
Riesterkongress 12.1.2022

• Bundestagswahl und Folgen für den Vermittlervertrieb

• Vergütungsregulierung

• Chancen eines Nettovertriebs

Themen
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• Mit neuem Höchstrechnungszins 0,25% ist im Bruttotarif kein Beitrags-

erhalt darstellbar

Chancen eines Nettovertriebs
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• Mit neuem Höchstrechnungszins 0,25% ist im Bruttotarif kein Beitrags-

erhalt darstellbar, nicht einmal bei sehr günstigen Kostenquoten

Chancen eines Nettovertriebs
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• Nettopolicen

• Fokussieren den Blick auf die Leistung des 

Versicherers

• Eröffnen Spielraum für individuelle und 

transparente Vergütungsvereinbarungen 

• Die Leistung des Vermittlers wird aus Sicht des 

Kunden Preis-wert

Chancen eines Nettovertriebs
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• Nettopolicen

• Vorsicht

• Umsatzsteuerpflicht möglich, falls keine 

erfolgs- und umsatzabhängige 

Honorargestaltung erfolgt

• Reputationsschäden möglich, falls

• Honorarvertrieb als Gewinnmaximierungschance 

missverstanden wird

• Honorarvertrieb als Umgehungschance der Stornohaftung 

missverstanden wird

Chancen eines Nettovertriebs
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit.

Prof. Dr. Matthias Beenken

Professur BWL, insbes. Versicherungswirtschaft

Fachhochschule Dortmund

Emil-Figge-Str. 38

44227 Dortmund

E-Mail Matthias.Beenken@fh-dortmund.de

Redaktionsbüro

Op de Veih 61

44869 Bochum

Tel. 0 23 27/99 44 83

E-Mail Matthias.Beenken@t-online.de

www.MatthiasBeenken.de
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Programm Riesterkongress

12:00-12:30 
Uhr

Hintergründe zur Riesterkalkulation aus Aktuarssicht – ein Einblick in die Kostensituation (Brutto vs. Netto),       
Dr. Herbert Schneidemann (Vorsitzender der DAV, Vorsitzender des Vorstandes die Bayerische)

11:50 Uhr Pause

11:30-11:50 
Uhr Riesterstatement III: Volkswohl Bund, Christina Müller, Hauptabteilung Marketing 

12:30 – 13:00 
Uhr Schlusswort/Offene Fragen/Verabschiedung, Michael Scheerer, Geschäftsführer Nettowelt



Unser Angebot für Sie
Nettowelt Riesterkongress 12.01.2022 
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Unsere Hauptverwaltung in Dortmund

Dortmund

Die Töchter:

Über 14.000 
Vertriebspartner
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Mit Sicherheit eine gute Wahl



▪ …alle 4 Minuten unterschreibt ein Kunde 
einen VOLKSWOHL BUND-Leben-Vertrag

VOLKSWOHL BUND – der „Erfolgspartner“

103

40.000 Riesteranträge

131.000 LV-Anträge

Stand 12.2021



Der 
Chancenorientierte

Der 
Sicherheitsorientierte

104

Indexpolice - Für jeden etwas dabei

Der Flexible
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Aus Vorsorge wird Vorfreude

▪ klassische Rentenversicherung 

▪ attraktive 
Überschussbeteiligung in Höhe 
von aktuell 2,85 %* p.a.

Klassisch modern

▪ Überschüsse modern nutzen

▪ 3 Indizes zur Auswahl  

▪ Chance auf mehr Rendite

▪ Gewinne ohne Obergrenze

*Überschuss-Deklaration: Stand 2021/22
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Ihre Vorsorge – Ihre Wahl

*Gültig für das Indexjahr 08.2021 bis 08.2022, nicht garantiert. Die Entwicklung der Indexbeteiligung ist schematisch und qualitativ dargestellt.



Erfolgsjahr bei Klassik modern (2020/2021)

107

Gilt für das gesamte 
Vertragsguthaben!

Indexjahr 08.2020 bis 08.2021



▪ attraktive Renditechancen ohne Obergrenze

▪ doppeltes Sicherheitsnetz

▪ hohe Flexibilität

▪ Rente Plus für zusätzlichen Schutz bei 
Pflegebedürftigkeit

▪ BU-Beitragserstattung

Highlights Klassik modern
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Unser Service – der Zulagenheld 

vs.
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Anmelden
Der Riester-Kunde bekommt von uns ein Schreiben 
mit dem Zugangscode/QR-Code. 
Der Kunde loggt sich auf www.zulagenheld.de mit 
seinem Zugangscode und seinem Geburtsdatum ein.

a. Checken
Der Zulagenheld prüft anhand der hinterlegten 
Zulagendaten und wenigen Angaben, ob für das 
aktuelle Jahr voller Zulagenanspruch besteht.

Optimieren
Bei gekürzten Zulagen kann der Kunde ganz einfach
seinen Eigenbeitrag optimieren. 

So einfach funktioniert‘s

1

2

3

http://www.zulagenheld.de/
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Der Zulagenheld – immer 100 % Zulagen

▪ zufriedenere Kunden, weniger Storno

▪ Entlastung von administrativen 
Tätigkeiten

▪ Impulse für eine persönliche Beratung

▪ einfache Handhabung

http://axure.dotnetnuke.ad.volkswohl-bund.de/zulagenheld/#id=xnkzgv&p=start_1
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Ein starkes Duo



11313. Januar 2022 Michael Scheerer, Martin Ziems und Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Programm Riesterkongress

12:00-12:30 
Uhr

Hintergründe zur Riesterkalkulation aus Aktuarssicht – ein Einblick in die Kostensituation (Brutto vs. Netto),       
Dr. Herbert Schneidemann (Vorsitzender der DAV, Vorsitzender des Vorstandes die Bayerische)

11:50 Uhr Pause

11:30-11:50 
Uhr Riesterstatement III: Volkswohl Bund, Christina Müller, Hauptabteilung Marketing 

12:30 – 13:00 
Uhr Schlusswort/Offene Fragen/Verabschiedung, Michael Scheerer, Geschäftsführer Nettowelt



Hintergründe zur Riesterkalkulation aus Aktuarssicht –

München, 12. Januar 2022

ein Einblick in die Kostensituation (Brutto vs. Netto)

Dr. Herbert Schneidemann



Welche echte Kosten muss ein Nettovertrag in der Altersvorsorge bei

der Bayerischen tragen?

Abschlussprovision 

(AP)

Laufende Provision  

(BP)

Interne  

Abschlusskosten

Verwaltungskosten

Brutto Netto

45‰ d. BS 0‰

1% v. Beitrag 0%

373 EURO (einmalig)

Die Verwaltungskosten beinhalten die  

Riesterspezifischen Prozesse, wie:

• Zulagenverwaltung. Verarbeitung  

der Zulagen

• Kommunikation mit der ZfA.  

Mehrere Briefe: Anbieterwechsel,  

Änderungen der Förderungsquote,  

Versorgungsausgleich, …

• Jährliche Meldung an Kunden  

(Standmitteilung nur für Riester,  

insbesondere Thema Kosten)

• Zus. Riester-Verwaltungssystem
0,7% v. Beitrag (laufend)

35 EURO (laufend)

1,5% v. Beitrag (laufend)

373 EURO (einmalig)

0,7% v. Beitrag (laufend)

35 EURO (laufend)

1,5% v. Beitrag (laufend)

Riesterkongress Nettowelt 12. Januar2022 Dr. Herbert Schneidemann



Kostenausweis Brutto vs. Netto

Riesterkongress Nettowelt 12. Januar2022 Dr. Herbert Schneidemann



Effektivkostenverlauf Brutto vs. Netto

Annahmen:

• Tarif Garantierente Zukunft

• Rechnungszins Sicherungsvermögen 0,90%

• Wertsicherungsfonds: DWS Garant 80 FPI (Effektive Fondskosten: 1,18%)

• Freier Fonds: iShares Core EURO STOXX 50 (TER: 0,10%)

Ermittlung der Effektivkosten

▪ Die Fondsperformance im freien  

Fonds wird durch Bildung eines  

virtuellen Dachfonds wie bei PIA  

gemäß GDV-Empfehlungermittelt.

▪ Das konv. DK wird mit einem Zins  

aus dem PRIIP-Modell  

fortgeschrieben. Wenn dieser Zins  

höher als der Rechnungszins ist,  

werden die bedingten Kosten (bis  

0,8%) erhoben. Damit sind diese  

bed. Kosten in der Berechnungder  

Effektivkosten berücksichtigt.

▪ Im Wertsicherungsfonds wird der  

Median der PRIIP-Szenarien des  

DWS-Garantiefonds angenommen

Riesterkongress Nettowelt 12. Januar2022 Dr. Herbert Schneidemann



Auswirkung vom Rechnungszins und Laufzeit bei Monatsbeitrag 100€

Riesterkongress Nettowelt 12. Januar2022 Dr. Herbert Schneidemann

SRA N Rechnungszins

0,25% 0,90% 1,25% 1,75% 2,25%

10 94,9% 98,1% 99,8% 102,4% 105,0%

15 94,2% 98,9% 101,6% 105,6% 109,7%

20 93,5% 99,8% 103,4% 108,8% 114,6%

25 93,1% 100,9% 105,5% 112,5% 120,1%

30 92,8% 102,4% 108,0% 116,7% 126,3%

35 92,8% 104,0% 110,7% 121,4% 133,2%
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SRA C Rechnungszins

0,25% 0,90% 1,25% 1,75% 2,25%

10 98,6% 101,9% 103,8% 106,4% 109,2%

15 99,0% 104,0% 106,8% 111,0% 115,4%

20 99,3% 106,1% 110,0% 115,8% 122,1%

25 99,7% 108,3% 113,3% 121,0% 129,3%

30 100,3% 110,9% 117,1% 126,8% 137,5%

35 101,0% 113,5% 121,1% 133,0% 146,4%
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• Bereits mit dem Rechnungszins von 0,9% in  

der Sonderrechnungsart N waren die  

Laufzeiten unter 20 Jahren nicht darstellbar

• Mit dem Rechnungszins 0,25% sind alle  

Laufzeiten nicht darstellbar

• Vorsicht: Laufzeitstaffel AP verzerrtVerlauf

• Die niedrigere Kostenbelastung in der  

Sonderrechnungsart C lässt mehrere  

Laufzeiten zu.

• Auch der Rechnungszins 0,25% ist in der  

Regel finanzierbar

Quote = Kapital zum Ablauf / Beitragssumme.  

Liegt die Quote unter 100%, ist die Kombination  

in der Regel nicht finanzierbar.

Bei dieser Darstellung wurde die

Kostenkalkulation aus dem Jahre 2021 unterstellt  

und nicht der neue Tarif ab 2022



Liegt das nur daran, dass die Versicherer „zu teuer“ sind?

Riesterkongress Nettowelt 12. Januar2022 Dr. Herbert Schneidemann

▪ Kapitalgedeckte Finanzierung:

▪ Lege heute einen Betrag X („Beitrag“) am Kapitalmarkt an.

▪ Lass diese Kapitalanlage Kapitalerträge erwirtschaften.

▪ Bei Einritt des Versorgungsfalls muss das angesammelte Kapital für die Mindestleistung ausreichen

▪ Kapitalerträge müssen bestimmtes Mindestniveau erreichen, damit die Rechnungaufgeht

▪ Sehr sichere Zinsannahme zum Zeitpunkt der Beitragszahlung (sog. „kalkulatorischer Rechnungszins“), da Kalkulation  

nachträglich nicht geändert werden kann („pacta sunt servanda“)

▪ Je niedriger die Zinsannahme, desto höher der Beitrag

Beitrag für eine Leistung von 100 €, zahlbar in 30 Jahren, zu unterschiedlichenZinssätzen

Zinssatz 4,0 % 3,25 % 2,75 % 2,25 % 1,75 % 1,25 % 0,9 % 0,25 % 0,0 % -0,5 %

Beitrag 30,8 € 38,3 € 44,3 € 51,3 € 59,4 € 68,9 € 76,4 € 92,8 € 100,0 € 116,2 €

Max.  

Koste

n p.a.

2,31 € 2,06 € 1,86 € 1,62 € 1,35 € 1,04 € 0,79 € 0,24 € 0 € -0,54 €



Liegt das nur daran, dass die Versicherer „zu teuer“ sind?

Riesterkongress Nettowelt 12. Januar2022 Dr. Herbert Schneidemann

Bei einem Vertrag mit 25 € Monatsbeitrag und 30 Jahren Aufschubdauer stünden pro Monat 1,84€  

(= eine große Kugel Eis) für Verwaltung und Beratung zur Verfügung.

Prov. p.a.  

verteilt aufAD interne AK VWK benötigte

garantierteKosten-

einnahmen bei RZ Pro Monat

Monatsbeitrag AD

(45 ‰ AP 

+  1%BP) verteilt p.a. p.a. Kostenp.a. 0,9% 0,25% 0,25%

25,00 € 30 16,50 € 14,53 € 39,50 € 70,53€ 75,36€ 22,04€ 1,84€

50,00 € 30 33,00 € 16,63 € 44,00 € 93,63€ 150,72€ 44,09€ 3,67€

25,00 € 15 16,50 € 26,97 € 39,50 € 82,97€ 38,92€ 11,12€ 0,93€

50,00 € 15 33,00 € 29,07 € 44,00 € 106,07€ 77,83€ 22,25€ 1,85€



Die Vorteile eines Honorartarifs

Riesterkongress Nettowelt 12. Januar2022 Dr. Herbert Schneidemann

✓ Niedrigere Effektivkosten und damit höhere Renditen

✓ Keine Vorfinanzierungseffekte für den Versicherer

✓ Kürzere Laufzeiten für den Kunden

✓ Vielfältigeres Angebot für Vermittler



12213. Januar 2022 Michael Scheerer, Martin Ziems und Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Programm Riesterkongress

12:00-12:30 
Uhr

Hintergründe zur Riesterkalkulation aus Aktuarssicht – ein Einblick in die Kostensituation (Brutto vs. Netto), 
Dr. Herbert Schneidemann (Vorsitzender der DAV, Vorsitzender des Vorstandes die Bayerische)

11:50 Uhr Pause

11:30-11:50 
Uhr Riesterstatement III: Volkswohl Bund, Christina Müller, Hauptabteilung Marketing 

12:30 – 13:00 
Uhr Schlusswort/Offene Fragen/Verabschiedung, Michael Scheerer, Geschäftsführer Nettowelt



Fragen, 
Verkaufsansätze & 
Vergütung im Bereich „Netto“
Wie soll ich die Vergütung festlegen?

Zeit für Ihre Fragen





12513. Januar 2022

Vergütungsberechnung: Welchen Wert trage ich ein?

Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Was habe ich bisher an 
einem Riestervertrag 

verdient?

Welchen Aufwand habe 
ich mit meinem Kunden 
(vgl. Bruttowelt/andere 

Produkte)?

Welcher Stundensatz 
wäre angemessen? 
(Pauschalhonorar)

Welchen monatlichen 
Betrag kann mein Kunde 

zahlen?

750 EUR

1000 EUR
500 EUR

1500 EUR

???

???



12613. Januar 2022

Unsere Welten

Karoline Viktoria Mielken | Nettowelt

Nettowelt Nettoriester
- Altersvorsorge allgemein (2 Vergütungsmodelle) - Riester (kostenlos)



Workshopkalender 2022

Riesterkongress 2022

Ihr Einstieg ins Nettogeschäft

Netto vs. Brutto – warum nicht einfach Beides?

***Hier finden Sie die Webseminare & Workshops für 2022 (Stand 01/2022)***

Riesterberatung 2.0 - Verkaufsansätze

Wiederanlage mit Nettotarifen

Die Vergütungsmodelle im Überblick

Nettostammtisch

Nettostammtisch

Einfach klicken und anmelden!

Nettoriester – die Möglichkeiten des Portales

https://register.gotowebinar.com/register/8438200205857299728
http://www.riesterkongress.de
https://register.gotowebinar.com/register/8438200205857299728
https://register.gotowebinar.com/rt/7284368306909682447
https://register.gotowebinar.com/rt/4601465376535463182


echte Nettotarife

Selbstbestimmung

smart

Be your own Vergütungsdesigner 

Verbraucherfreundlich

Mehrwert

Das Riesterportal

staatliche Förderung, die ankommt
Renditeturbo

höhere Renten

Möglichkeiten 

Keine Abschlusskosten 

Riester in neuem Gewand

Vertrauen in Beratung 

Unabhängig von Politik

Vielen Dank für Ihre Teilnahme am Riesterkongress 2022 



See you

soon…

www.nettoriester.de


